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zacal bych od svého rozhodnuti, odejit z mista vedouciho Iékafe na Internim oddéleni do
soukromé praxe v roce 2002, kdy nebylo mozné otevfit si novou praxi , ale jednalo se o
vymeénu lékafe v dosud existujici praxi na poliklinice.

V té dobé bylo velmi naroéné domluvit se na prevzeti praxe od stavajicich majitelu, protoze
neexistovaly Zadné pravni pfedpisy a vSe se domlouvalo tak, kam az byl kazdy ochoten zajit.
Proto bylo otevieni praxe velmi slozité, jelikoZ rodina Iékafe, od kterého jsem praxi pfebiral,
neustale navySovala své pozadavky.

V dnesdni dobé jste takového jednani usetfeni, pfevzeti praxe je daleko jednodussi, jelikoz jsou
uz nastavena jasna pravidla. Rozdil je jen v tom, zda praxi pfebirate od fyzické osoby, nebo
od osoby pravnické ( vétsinou s.r.o0.),kde je pfevod vyrazné jednodussi.

Tim se dostavame k meritu véci, pokud pFebirate praxi od fyzické osoby,musite si sam vse
nasmlouvat a to je véc slozitd. Nejedna se jen o smlouvy se zdravotnimi pojistovnami, ale o
vSechny smlouvy- krajsky ufad, hygiena, smlouvy se zaméstnanci — to vSe muze trval velmi
dlouho a Vy jste po celou dobu bez pfijmu a pacienti se Vam zatim z dosavadni praxe
rozprchnout.

Jednodus$Si je prodej praxe v ramci pravnické osoby ( s.r.0.), na kterou si svou praxi jiz
prevedla vétSina soukromych specialist(.

V tomto pfipadé nejsou dosavadni smlouvy vazané na fyzickou osobu, ale na firmu, kde maze
byt jiny vlastnik, ktery ale pfebira také veSkeré dosavadni pravni zavazky, v€etné smluv se
zdravotnimi pojistovnami.

Samotné smlouvy se zdravotnimi pojiStovnami se mohou vyrazné liSit i v ramci stejného
oboru, jelikoz zalezi na dosud nasmlouvanych vykonech, pfistrojovém vybaveni a také
Iékovém limitu. Navic se mohou liSit jak platby za jednotlivého pojiSténce, tak Iékové a
vykonové limity u jednotlivych pojistoven dle historie dané praxe. Na tento aspekt nemyslelo
dosud hodné zacinajicich |ékafl a byli velmi pfekvapeni pfi ro¢nim vyuctovani, kdyz méli
vracet celkem vyrazné sumy zpét za prekro€eni jimi podepsanych limitd.

Sam jsem v ramci naseho sdruzeni SAS zastupoval 3 mladé Iékafe ,kde jsme po vzajemné
domluvé s reviznim lékafem a krajskym vedenim dané pojiStovny usSetfili kolegim statisice
korun a pomohli jim z Gpravé dosud platnych limitd.

Proto doporucuji pfi koupi praxe vzit s sebou zkuSeného kolegu, nebo ucetniho, ktery
zkontroluje skute¢ny zisk a nikoliv celkovy obrat praxe ,a také zkontroluje nasmlouvané limity
,aby jste se mohli domluvit na zakladé jasnych argumentl se zdravotni pojiStovnou. Nesmite
zapominat, Ze ne rozdil od praktickych Iékafi budete placeni jen za vykony a nikoliv pausalem,
a proto je dobfe uzaviena smlouva se zdravotnimi pojiStovnami rozhodujici pro Vasi
budoucnost. Vyjma nékolika obord jsou totiz pfimé platby naprosto minimaini.

Sam za sebe mohu fici, Ze jednani se zdravotnimi pojistovnami byla vzdy korektni a vzdy jsme
se domluvili na koncensu.



Zavérem bych Vas vSechny chtél ujistit, Ze rozhodnuti odejit do soukromé praxe bylo jedno
z mych nejlepSich rozhodnuti v Zivoté , kterého jsem nikdy nelitoval a vSem Vam ho doporuduiji.
Odchodem do soukromé praxe jsem zacal normalné Zit a mit kromé rodiny i koni¢ky, na které
jsem do té doby nemél &as.

Mohu Vam také doporucit vstoupit do naseho Svazu Ambulantnich Specialistl , coz je jedina
organizace schopna Vas zastupovat pfi v8ech jednanich a pomoci Vam, pokud to budete
potifebovat.



